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Phòng Dịch vụ - ITPC

Mời tham dự Diễn đàn Công nghệ thông tin 
Ba Lan – Việt Nam

Đoàn Xúc tiến Đầu tư và Thương mại tại 
San Francisco - Los Angeles, Hoa Kỳ 
năm 2023

Phòng Dịch vụ - ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, P. Đa Kao, Q.1, TP.HCM. 
Điện thoại: (028) 3910 4903
Liên hệ chuyên viên Thúy Vy (0938 731 369, vynnt@
itpc.gov.vn)
Website: http://itpc.hochiminhcity.gov.vn/home

Nhân chuyến thăm của phái đoàn các doanh 
nghiệp công nghệ thông tin của Ba Lan đến 
Việt Nam, Trung tâm Xúc tiến Thương mại 
và Đầu tư Thành phố (ITPC) phối hợp với 

Đại sứ quán Cộng hòa Ba Lan tại Việt Nam và Văn Phòng 
Cục đầu tư và Thương mại Ba Lan tại Thành phố Hồ Chí 
Minh tổ chức Diễn đàn Công nghệ thông tin Ba Lan - 
Việt Nam.

�� Thời gian: 08g30 - 12g00, thứ Tư, ngày 07/6/2023.
��Địa điểm: Khách sạn Rex, 141 Nguyễn Huệ, phường 

Bến Nghé, Quận 1,Thành phố Hồ Chí Minh.
�� Phí tham dự: MIỄN PHÍ.

�� Thời hạn đăng ký: Quý Doanh nghiệp vui lòng gửi 
đăng ký đến ngày 6/6/2023.

Thực hiện chỉ đạo của Ủy 
ban nhân dân thành phố 
Hồ Chí Minh về việc tăng 
cường mời gọi đầu tư lĩnh 

vực vi mạch bán dẫn, công nghệ cao 
và nâng cao khả năng xuất khẩu và 
đưa hàng hoá của Doanh nghiệp 
Thành phố Hồ Chí Minh cũng như 
các tỉnh lân cận vào thị trường Hoa 
Kỳ. Trung tâm Xúc tiến Thương mại 
và Đầu tư (ITPC) tổ chức “Đoàn 
Xúc tiến Đầu tư và Thương mại tại 

San Francisco - Los Angeles, Hoa Kỳ 
năm 2023” từ ngày 8/7 đến ngày 
17/7/2023 với nội dung như sau:

�� Thời gian: từ ngày 08/7 đến 
ngày 17/7/2023 (10 ngày, 09 đêm). 

��Địa điểm: tại thành phố San 
Francisco, Los Angeles - Hoa Kỳ.

��Quy mô: 15 doanh nghiệp 
(ngành vi mạch bán dẫn, sản phẩm 
công nghệ cao, thực phẩm chế biến, 
nông nghiệp, tiêu dùng, xây dựng, 
dịch vụ...).

�� Tiêu chí lựa chọn doanh 
nghiệp: Các doanh nghiệp có năng 
lực sản xuất, kinh doanh các mặt hàng 
có khả năng cạnh tranh và năng lực 
xuất khẩu, nhân sự tham gia đoàn có 
khả năng, nghiệp vụ tham gia chương 
trình xúc tiến thương mại quốc tế.

�� Chi phí tham dự: 
-- Nhà nước hỗ trợ 100% chi phí 

quảng bá cho đoàn, chi phí kết nối 
giao thương với Doanh nghiệp Hoa 

Kỳ, Chi phí tổ chức hội thảo kết nối 
Đầu tư - Thương mại giữa doanh 
nghiệp Việt Nam và doanh nghiệp 
Hoa Kỳ.

-- Doanh nghiệp chịu 100% chi phí 
xuất nhập cảnh, ăn ở, đi lại và các chi 
phí khác liên quan đến đoàn công tác...

-- Chi phí tham dự: 198.000.000 
đồng/1 nhân sự.

�� Yêu cầu về hồ sơ đăng ký 
tham gia chương trình:

-- Giấy chứng nhận đăng ký kinh 
doanh (sao y bản chính, đóng dấu 
đơn vị);

-- Phiếu đăng ký;
-- Bộ hồ sơ xin cấp Visa Hoa Kỳ.
�� Thời hạn đăng ký tham gia: 

trước ngày 03/6/2023. Do số lượng 
doanh nghiệp tham gia có hạn, ITPC 
sẽ thông báo chính thức tới các doanh 
nghiệp sau khi danh sách tổng đoàn 
được phê duyệt.

Phòng Xúc tiến Đầu tư - ITPC

Phòng Xúc tiến Đầu tư – ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, 
P. Đa Kao, Q.1, TP.HCM. 
Liện hệ chuyên viên Phương 
Anh (0932 167 916, anhlp@
itpc.gov.vn)
Website: http://itpc.
hochiminhcity.gov.vn/home
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Cụm gian hàng triển lãm sản phẩm TP.HCM 
tại siêu thị Aeon và đoàn nghiên cứu thị trường, 
kết nối giao thương với doanh nghiệp Nhật Bản 
năm 2023

Trung tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư Thành 
phố (ITPC) tổ chức Cụm gian hàng triển lãm 
sản phẩm Thành phố Hồ Chí Minh tại Tuần 
hàng Việt Nam tại Aeon, Nhật Bản và tổ chức 

đoàn doanh nghiệp Thành phố tham gia triển lãm, nghiên 
cứu thị trường, kết nối giao thương với nhà phân phối, 
nhà nhập khẩu Nhật Bản năm 2023. Thông tin chi tiết 
như sau: 

I. THAM DỰ CỤM GIAN HÀNG TRIỂN LÃM 
SẢN PHẨM THÀNH PHỐ HỒ CHÍ MINH TẠI TUẦN 
HÀNG VIỆT NAM TẠI AEON, NHẬT BẢN NĂM 2023:

�� Thời gian: từ ngày 23 đến 25/6/2023 (03 ngày).
��Địa điểm: Aeon Laketown Mori, Nhật Bản.
��Quy mô: Cụm gian hàng TP.HCM có diện tích 150 

- 200m2, được thiết kế, trang trí mang màu sắc riêng của 
Việt Nam, hỗ trợ 20 - 30 doanh nghiệp tham gia trưng 
bày, triển lãm. 

�� Sản phẩm trưng bày: các mặt hàng xuất khẩu chủ lực 
của Thành phố gồm: nông sản (tươi, đông lạnh, sấy, đóng 
hộp); thực phẩm chế biến; đồ gia dụng; dệt may, da giày,... 

��Đối tượng tham gia: doanh nghiệp TP.HCM có 
năng lực sản xuất và xuất khẩu sang Nhật Bản và có giấy 
chứng nhận đăng ký kinh doanh do Sở Kế hoạch và Đầu 
tư Thành phố cấp. Ưu tiên các doanh nghiệp sản xuất 
lương thực, thực phẩm có sản phẩm công nghiệp chủ lực 
và sản phẩm công nghiệp tiềm năng của Thành phố giai 
đoạn 2021-2025; doanh nghiệp đã tham gia các chương 
trình xúc tiến xuất khẩu của TP.HCM.

+ Yêu cầu lựa chọn: các doanh nghiệp có nhu cầu 
tham gia trưng bày triển lãm sản phẩm gửi hồ sơ đăng ký 

về Ban Tổ chức. AEON và ITPC sẽ thẩm định hồ sơ và lựa 
chọn doanh nghiệp tham gia.

�� Chi phí tham gia: 
a) Chi phí doanh nghiệp được hỗ trợ theo quy định 

của Nhà nước: các chi phí mặt bằng, thiết kế, thi công, 
dàn dựng gian hàng và trang trí chung.

Lưu ý: mỗi doanh nghiệp tham gia chương trình 
được hỗ trợ trưng bày trong không gian triển lãm chung 
của TP.HCM, diện tích sẽ tùy thuộc số lượng doanh 
nghiệp đăng ký. 

b) Chi phí doanh nghiệp tự chi trả khi tham gia 
chương trình:

-- Các chi phí liên quan đến nhân sự của doanh nghiệp 
như: xuất nhập cảnh, vé máy bay, bảo hiểm, ăn, ở, đi lại...

-- Chi phí thuê mặt bằng, chi phí thiết kế, thi công, dàn 
dựng gian hàng và trang trí chung vượt mức hỗ trợ tối đa 
theo quy định của Nhà nước. 

-- Các doanh nghiệp cử nhân sự hoặc bố trí phiên dịch 
có thể giao tiếp tiếng Nhật với các doanh nghiệp Nhật Bản.

II. ĐOÀN DOANH NGHIỆP THAM GIA TRIỂN 
LÃM, NGHIÊN CỨU THỊ TRƯỜNG VÀ KẾT NỐI 
GIAO THƯƠNG VỚI NHÀ PHÂN PHỐI, NHÀ NHẬP 
KHẨU NHẬT BẢN:

�� Thời gian: từ ngày 21 đến 26/6/2023.
��Địa điểm: Nhật Bản.
��Nội dung: 
-- Kết nối giao thương giữa các trưởng ngành hàng 

phân phối, trưởng các đơn vị nhập khẩu của Nhật Bản với 
doanh nghiệp Việt Nam.

-- Tham dự Tọa đàm với Đại sứ quán Việt Nam, 
Thương vụ Việt Nam tại Nhật Bản.

-- Tham quan, khảo sát thị trường và các địa điểm đầu 
tư, thương mại tiềm năng tại Nhật Bản.

��Đối tượng tham gia: doanh nghiệp Việt Nam có 
năng lực sản xuất và nhu cầu xuất khẩu sang thị trường 
Nhật Bản. 

��  Thời hạn đăng ký: trước 10/6/2023.
Phòng Dịch vụ - ITPC

Phòng Dịch vụ - ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, P. Đa Kao, Q.1, TP.HCM. 
Liên hệ chuyên viên Anh Tuấn (0985 830 850, 
tuanta@itpc.gov.vn)
Website: http://itpc.hochiminhcity.gov.vn/home
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Hội nghị Đối thoại 
giữa Doanh nghiệp với 
Lãnh đạo Sở Lao động – 
Thương binh và Xã hội

Thực hiện chỉ đạo của Ủy 
ban nhân dân Thành 
phố, Trung tâm Xúc tiến 
Thương mại và Đầu tư 

Thành phố (ITPC) phối hợp Sở 
Lao động - Thương binh và Xã hội 
tổ chức Hội nghị “Đối thoại giữa 
Doanh nghiệp và Chính quyền 
Thành phố”:

�� Thời gian: 08g00 - 11g30 thứ 
Năm, ngày 15/6/2023.

��Địa điểm: Hội trường lầu 4, 
Khách sạn Grand - số 08 Đồng Khởi, 
Quận 1, TP.HCM.

��Nội dung: Hỗ trợ doanh 
nghiệp kinh doanh, đầu tư trên địa 
bàn Thành phố kịp thời tháo gỡ 
các vướng mắc, khó khăn liên quan 
đến việc thực hiện các văn bản quy 
phạm pháp luật về lao động, việc 
làm, an toàn lao động và giáo dục 
nghề nghiệp.

�� Phí tham dự: Miễn phí.
Vui lòng đăng ký tham dự với 

Ban Tổ chức trước ngày 14 tháng 6 
năm 2023, nếu có câu hỏi đề nghị 
gửi trước 16g00 ngày 09 tháng 6 
năm 2023 qua email: doithoai@itpc.
gov.vn.

Tổ Đối thoại - ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, P. 
Đa Kao, Q.1, TP.HCM. 
Điện thoại: (028) 3910 1304
Liện hệ đăng ký với chuyên 
viên Thành Tài (0973 726 762, 
doithoai@itpc.gov.vn)
Email: doithoai@itpc.gov.vn
Website: https://doithoaidn.
hochiminhcity.gov.vn

Văn phòng - ITPC

Tập huấn “Chuỗi cung ứng toàn cầu và các 
Tiêu chuẩn trong thương mại quốc tế”

Phòng Huấn luyện – ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, phường Đa Kao, Quận 1, TP.HCM. 
Điện thoại: (028) 3910 4730
Liên hệ chuyên viên Trọng Lợi (038 267 7367, loiht@itpc.gov.vn)

Phòng Huấn luyện - ITPC

Chương trình Tập huấn dành cho các Doanh nghiệp, Hiệp hội, 
ngành nghề tại TP.HCM  và các tỉnh lân cận.

Chương trình do ITPC tổ chức nhằm hỗ trợ các doanh nghiệp 
nâng cao kỹ năng kiến thức về thị trường, chuỗi cung ứng toàn cầu 

cũng như các tiêu chuẩn để khai thác thị trường quốc tế hiệu quả.
�� Thời gian: 08g00 - 17g00, thứ Năm, ngày 01/6/2023.
��Hình thức tổ chức: Trực tiếp.
��Địa điểm: Khách sạn Happy Life Grand , 102 - 106 Lê Thị Hồng Gấm, 

Quận 1, TP.HCM.
�� Chi phí tham gia:  Ban Tổ Chức tài trợ.

Phòng Dịch vụ - ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, P. Đa 
Kao, Q.1, TP.HCM. 
Liên hệ chuyên viên Thùy Trang 
(0903 367 567, tranglt@itpc.gov.vn)

Tuần lễ triển lãm sản phẩm ngành thiết bị 
điện, điện tử và công nghệ số năm 2023

Phòng Dịch vụ - ITPC

Thực hiện chỉ đạo của Ủy 
ban nhân dân Thành 
phố về việc hỗ trợ doanh 
nghiệp Thành phố tăng 

cường hoạt động xuất khẩu, phục 
hồi kinh tế và thúc đẩy phát triển 
4 ngành công nghiệp chủ lực trọng 
điểm trong giai đoạn 2022 - 2026 
trong đó có Cơ khí; điện tử - công 
nghệ thông tin; Trung tâm Xúc tiến 
Thương mại và Đầu tư Thành phố 
(ITPC) phối hợp với Hội Doanh 
nghiệp Cơ khí - Điện Thành phố Hồ 
Chí Minh (HAMEE) tổ chức chương 
trình Tuần lễ triển lãm sản phẩm 
ngành thiết bị điện, điện tử và công 
nghệ số năm 2023. 

�� Thời gian: từ ngày 01/6/2023 
đến ngày 07/6/2023 (07 ngày).

��Địa điểm: Showroom xuất khẩu 
số 92 - 96 Nguyễn Huệ, P. Bến Nghé, 
Q.1, TP.HCM.

��Hình thức tham gia: Ban Tổ 
chức sẽ bố trí quầy, kệ trưng bày sản 

phẩm - Doanh nghiệp bố trí nhân sự 
và giới thiệu sản phẩm của mình.

�� Số lượng trưng bày: dự kiến 
khoảng 50 doanh nghiệp (do khu 
vực triển lãm có giới hạn nên Ban 
Tổ chức là đơn vị lựa chọn và chịu 
trách nhiệm quyết định về danh sách 
doanh nghiệp tham gia).

�� Các nhóm mặt hàng chính 
tham gia triển lãm gồm: sản phẩm 
ngành cơ khí, chế tạo máy, khuôn 
mẫu, công nghiệp hỗ trợ, thiết bị điện, 
điện tử, giải pháp công nghệ số... 

�� Phí tham dự (miễn phí): đối với 
doanh nghiệp được chọn triển lãm.
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Hội thảo “Xu hướng và công nghệ mới 
trong ngành thực phẩm chế biến”

Trong khuôn khổ Triển lãm 
quốc tế ngành lương thực 
thực phẩm Thành phố Hồ 
Chí Minh lần thứ 2 năm 

2023- HCMC FOODEX 2023, Trung 
tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư 
Thành phố Hồ Chí Minh (ITPC) 
phối hợp với Trường Đại học Công 
nghệ Sài Gòn (STU) tổ chức Hội 
thảo “Xu hướng và công nghệ mới 
trong ngành thực phẩm chế biến” 
sáng 26/5/2023. 

Hội thảo có sự hiện diện của 
ông Nguyễn Tuấn, Phó giám đốc 
ITPC; GS.TSKH Lưu Duẩn, Viện 
sĩ hàn lâm Hiệp hội khoa học công 
nghệ thực phẩm thế giới; Phó chủ 
tịch kiêm Tổng thư ký Hội khoa học 
và công nghệ thực phẩm Việt Nam; 
PGS TS Hoàng Kim Anh, Trưởng 
khoa công nghệ thực phẩm, trường 
Đại học Công nghệ Sài Gòn cùng 
các diễn giả và đại diện khoảng 150 
doanh nghiệp.

Mở đầu hội thảo là phát biểu 
chào mừng của PGS.TS Hoàng Kim 
Anh, Trưởng khoa công nghệ thực 
phẩm, trường Đại học Công nghệ 
Sài Gòn. 

4 chương trình hội thảo trong khuôn 
khổ FOODEX 2023

1.	 Hội thảo: “Xu hướng và Công nghệ mới 
trong ngành thực phẩm chế biến” ngày 26/5/2023; 

2.	 Hội thảo: “Nâng cao năng lực cạnh tranh 
cho doanh nghiệp ngành lương thực thực phẩm vào 
thị trường Trung Quốc” dự kiến ngày 16/6/2023; 

3.	 Hội thảo “Chiến lược và thách thức cho 
doanh nghiệp LTTP khi tham gia vào thị trường 
toàn cầu” dự kiến ngày 28/6/2023; 

4. Hội thảo: “Tương lai của thực phẩm 
xanh, sạch và phát triển bền vững” dự kiến ngày 
29/6/2023.

Tiếp theo, ông Nguyễn Tuấn, 
Phó Giám đốc ITPC phát biểu khai 
mạc. Theo ông Nguyễn Tuấn, với 
riêng TP.HCM thì ngành chế biến 
lương thực, thực phẩm là một 
trong bốn ngành công nghiệp trọng 
điểm ưu tiên phát triển của Thành 
phố, chiếm 13,78% giá trị sản xuất 
toàn ngành công nghiệp, đóng góp 
13,69% giá trị gia tăng toàn ngành 
công nghiệp. Ủy ban nhân dân Thành 

ngành thực phẩm chế biến” được tổ 
chức nhằm hỗ trợ doanh nghiệp cập 
nhật thông tin mới nhất về thị trường 
tiềm năng, xu hướng tiêu dùng, các 
yêu cầu về tiêu chuẩn, chất lượng, 
công nghệ mới trong sản xuất chế 
biến thực phẩm. 

TS Lê Minh Hùng - Giám đốc 
Phân viện Cơ Điện Nông nghiệp và 
Công nghệ sau thu hoạch, Giảng viên 
bán cơ hữu Khoa Công Nghệ Thực 
phẩm Trường Đại học Công nghệ Sài 
Gòn chia sẻ: “giá trị xuất khẩu rau 
quả của Việt Nam năm 2022 đạt 3,34 
tỷ USD, giảm 5,9% so với năm 2021. 
Trong đó, xuất khẩu rau quả tươi, 
đông lạnh đạt 2,32 tỷ USD; rau quả 
chế biến đạt 1,014 tỷ USD. Tỷ trọng 
xuất khẩu rau quả chế biến trong 
tổng kim ngạch xuất khẩu rau quả từ 
26% trong năm 2021 (923 triệu/3,52 
tỷ USD) đã tăng lên đạt 30,4% năm 
2022 (1,014 tỷ /3,34 tỷ USD)”. Qua 
đó, cho thấy tiềm năng rất lớn đối với 
ngành thực phẩm chế biến của Việt 
Nam, đồng thời có sức hút rất lớn đối 
với các nhà đầu tư nước ngoài. 

Ông Nguyễn Tuấn, Phó Giám đốc ITPC phát biểu khai mạc Hội thảo. 

phố đã ban hành 
Chương trình 
hỗ trợ phát triển 
doanh nghiệp 
và sản phẩm 
ngành chế biến 
lương thực, thực 
phẩm TP.HCM 
giai đoạn 2020 
- 2030. Trong 
chuỗi hoạt động 
của HCMC 
FOODEX 2023, 
hội thảo “Xu 
hướng và công 
nghệ mới trong 
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Phòng Thông tin - ITPC

Trong trình bày của mình, TS 
Nguyễn Văn Nguyện, Giám đốc 
Trung tâm Công nghệ Thức ăn và Sau 
thu hoạch Thủy sản (APOTEC) - Viện 
Nghiên cứu Nuôi trồng Thủy sản 2 
nhấn mạnh: “chỉ tính riêng năm 
2022, tốc độ tăng giá trị sản xuất thủy 
sản (giá so sánh năm 2010) tăng 4,1% 
so với năm 2021, tổng sản lượng thủy 
sản đạt 9,026 triệu tấn, tăng 2,7% so 
với năm 2021 (8,79 triệu tấn), trong 
đó sản lượng khai thác đạt 3,86 triệu 
tấn, giảm 1,8% so với năm 2021, 
nuôi trồng đạt 5,16 triệu tấn, tăng 
6,4% với năm 2021. Kim ngạch xuất 
khẩu thủy sản năm 2022 ước đạt kỷ 
lục khoảng 11 tỷ USD, tăng 23,8% so 
với cùng kỳ năm 2021 (8,89 tỷ USD), 
tăng 22,2% so kế hoạch, trong đó 
các sản phẩm thủy sản từ nuôi trồng 
chiếm 65 - 70%, sản phẩm hải sản 
khai thác chiếm 30 - 35% tổng giá trị 
kim ngạch. Cả nước có trên 847 nhà 
máy chế  biến đảm bảo An toàn thực 
phẩm, trong đó 692 nhà máy có mã 
xuất khẩu đi EU. Số lượng này lớn 
hơn 1,4 - 4,0 lần so với các nước Thái 
Lan, Ấn Độ và Indonesia”. 

Tại hội thảo, vấn đề nâng cao 
chất lượng gạo xuất khẩu để giữ vững 
thị trường truyền thống và mở rộng 
sang các thị trường mới, nhất là trong 
điều kiện yêu cầu về chất lượng gạo 
của các quốc gia nhập khẩu ngày 
càng cao cũng được các doanh nghiệp 
quan tâm. Ông Võ Công Thức, Giám 
đốc Chất lượng Tập đoàn Lộc Trời 
chia sẻ cụ thể, chi tiết cvác yêu cầu 
về chất lượng gạo xuất khẩu hiện nay. 
Thực tế, thời gian qua, Công ty cổ 
phần Tập đoàn Lộc Trời đã phối hợp 
với một số địa phương triển khai mô 
hình “Mặt ruộng không dấu chân”. 
ÐĐây là mô hình cải tiến quy trình 
sản xuất nhằm tiết giảm lượng giống 
sử dụng (giảm 30%), lượng phân và 
thuốc sử dụng giảm 20% thông qua 
việc đồng bộ cơ giới hóa. Khi triển 
khai, nông dân sẽ được đào tạo toàn 
bộ quy trình giúp giảm lượng thuốc 
bảo vệ thực vật sử dụng trên đồng 

ruộng nhưng vẫn bảo đảm năng suất, 
đồng thời nâng cao chất lượng nông 
sản đầu ra cho nên rất thuận lợi trong 
khâu tiêu thụ và mang lại nguồn thu 
nhập ổn định cho nông dân.

Bên cạnh đó, thị trường gạo còn 
một số sản phẩm chế biến cao cấp ít 
được chú ý, như mì gạo, bún khô… 
Đây là những sản phẩm mà khách 
hàng châu Âu ưa thích, do bảo quản 
được lâu và quan trọng là các sản 
phẩm này không có dư lượng thuốc 
bảo vệ thực vật. Bà Uyên Nguyễn, đại 
diện Công ty tư vấn Sontag Consult 
(Đức) và TS Thomas Croci, Giám đốc 
R&D Công ty Studio Tecnico Appiani 
- Milan (Ý) đã chia sẻ nhiều thông tin 
bổ ích và thú vị về những công nghệ 
và giải pháp cho các dự án bảo quản và 
chế biến sau thu hoạch gạo, đây cũng 
là một hướng đi cần được quan tâm 
để góp phần tăng giá trị của hạt gạo.

Hiện tại, Việt Nam đã tham gia 
ký kết các Hiệp định thương mại tự 
do (FTA, CPTPP), điều này mang lại 
nhiều lợi thế về thị trường cho doanh 
nghiệp ngành sản xuất, chế biến thực 
phẩm phát triển. Do đó, để nhanh 
chóng nắm bắt được cơ hội, cũng 
như tăng khả năng cạnh tranh, doanh 

nghiệp cần chú trọng đầu tư mạnh 
thiết bị, công nghệ hiện đại để nâng 
cao năng lực sản xuất, chất lượng 
và xây dựng thương hiệu, quảng bá 
sản phẩm. Đồng thời, các đơn vị liên 

quan cần xây dựng kế hoạch quy 
hoạch vùng nguyên liệu thông qua 
những giải pháp căn cơ theo hướng 
tăng hiệu quả liên kết giữa các tỉnh, 
thành phố, giữa nông dân - doanh 
nghiệp sản xuất - nhà quản lý để tạo 
ra vùng nguyên liệu ổn định.

Sau phần trình bày của các diễn 
giả, Hội thảo đã dành thời gian cho 
các doanh nghiệp hỏi đáp. ITPC 
mong muốn thông qua chương trình 
tọa đàm sẽ hỗ trợ cung cấp cho các 
doanh nghiệp ngành thực phẩm chế 
biến nắm bắt các xu hướng và công 
nghệ mới trong sản xuất kinh doanh, 
ngày càng đa dạng sản phẩm, cũng 
như công nghệ sản xuất; chú trọng 
xây dựng giải pháp thu hút đầu tư, 
định hướng phát triển bền vững, tăng 
năng lực khai thác những điều kiện 
thuận lợi như vị trí địa lý trung tâm 
kinh tế, đầu mối giao thương... tận 
dụng cơ hội thị trường lớn và năng 
động để hội nhập kinh tế quốc tế.

PGS.TS Hoàng Kim Anh, Trưởng khoa công nghệ thực phẩm, trường Đại học Công nghệ Sài Gòn 
phát biểu chào mừng hội thảo.
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Tập huấn “Nâng cao năng lực xúc tiến 
thương mại ngành thực phẩm và đồ uống 
sang thị trường Hoa Kỳ”

Ngày 24/5/2023, Trung tâm Xúc tiến Thương 
mại và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh 
(ITPC) phối hợp Cục Xúc tiến Thương mại 
- Vietrade tổ chức chương trình Tập huấn 

“Nâng cao năng lực xúc tiến thương mại ngành thực 
phẩm và đồ uống sang thị trường Mỹ”. 

Chương trình nhằm hỗ trợ thông tin về xu hướng 
tiêu dùng cũng như một số quy định mới của Cục quản lý 
Thực phẩm và Dược phẩm Hoa Kỳ - FDA và hướng dẫn sử 
dụng các công cụ khai thác thị trường, công cụ quản trị rủi 
ro cho các doanh nghiệp xuất khẩu vào thị trường Hoa Kỳ. 

Phát biểu tại buổi tập huấn, ông Nguyễn Tuấn, Phó 
Giám đốc ITPC cho biết Hoa Kỳ là đối tác thương mại lớn 
nhất của Việt Nam năm 2022 với tổng kim ngạch song 
phương đạt hơn 123 tỷ USD. Tuy nhiên tiềm năng ngành 
thực phẩm và đồ uống tại Việt Nam rất lớn nhưng lại 
chiếm tỷ lệ rất nhỏ trong tổng kim ngạch xuất khẩu vào 
thị trường này. Ông Nguyễn Tuấn hy vọng thông qua tập 
huấn có thể hỗ trợ một phần giúp cho các doanh nghiệp 
ngành thực phẩm và đồ uống có thêm thông tin, nâng cao 
khả năng tiếp cận thị trường và nắm bắt cơ hội thúc đẩy 
xuất khẩu sang thị trường Hoa Kỳ trong tương lại.

Sau đó, các diễn giả gồm ông Nguyễn Huy Hoàng, 
Tổng Giám đốc Klook Việt Nam, bà Nguyễn Bá Thiên 
Thư, đại diện tập đoàn Registrarcop tại Việt Nam, ông Lê 
Viết Dũng Linh, giảng viên ITC, ông Nguyễn Việt Thắng 
Tổng Giám đốc CRIF D&B Việt Nam đã lần lượt chia sẻ 

Ông Nguyễn Tuấn, Phó Giám đốc ITPC phát biểu khai mạc Tập huấn.

Chương trình tập huấn thu hút được sự quan tâm của các doanh nghiệp.

các nội dung liên quan đến tầm quan trọng của chất lượng 
sản phẩm ảnh hưởng đến đời sống và thị hiếu tiêu dùng 
của thị trường Hoa Kỳ;  các quy định của FDA về yêu cầu 
xuất khẩu hàng hóa; các công cụ khai thác thị trường Hoa 
Kỳ; công cụ quản trị rủi ro cho ngành thực phẩm và đồ 
uống khi sử dụng bộ công cụ như: HS code, Trademap, 
thuế quan và phi thuế quan, quy tắc xuất xứ hàng hóa, 
phòng vệ thương mại trong quá trình xuất khẩu hàng hóa 
để tránh các rủi ro về quy trình đưa hàng hóa đến tay 
khách hàng cũng như xuất khẩu vào thị trường Hoa Kỳ.

Chương trình Tập huấn thu hút được sự quan tâm 
rất lớn của các doanh nghiệp tại Thành phố Hồ Chí Minh 
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Phòng Dịch vụ - ITPC

ITPC tiếp và làm việc với phái đoàn quận Dong-gu, 
thành phố Incheon (Hàn Quốc)

Chiều ngày 23/5/2023 
Trung tâm Xúc tiến 
Thương mại và Đầu tư 
Thành phố (ITPC) đã có 

buổi tiếp và làm việc với phái đoàn 
quận Dong-gu, thành phố Incheon 
(Hàn Quốc).

Dẫn đầu phái đoàn quận 
Dong-gu, thành phố Incheon (Hàn 
Quốc) là ông Kim Chanjin, quận 
trưởng quận Dong-gu (Thành phố 
Incheon) cùng với một số doanh 
nghiệp Hàn Quốc. Đoàn đã có buổi 
chào xã giao và trao đổi thân mật với 
đại diện của ITPC.

Tại buổi làm việc bà Cao Thị Phi 
Vân, Phó Giám đốc Trung tâm Xúc 
tiến Thương mại và Đầu tư Thành 
phố (ITPC) hoan nghênh phái đoàn 
quận Dong-gu, thành phố Incheon 
(Hàn Quốc) đã đến thăm và tìm hiểu 
môi trường đầu tư, thương mại của 
Thành phố Hồ Chí Minh nói chung 

cũng như các hoạt động xúc tiến 
thương mại, đầu tư và hỗ trợ xuất 
khẩu của ITPC nói riêng.

Tại buổi làm việc các doanh 
nghiệp Hàn Quốc cũng như đại diện 
quận Dong-gu, thành phố Incheon 
(Hàn Quốc) bày tỏ mong muốn tìm 
kiếm cơ hội đầu tư cũng như phát 
triển thương mại tại Thành phố Hồ 
Chí Minh. Phía Hàn Quốc rất quan 
tâm các chính sách ưu đãi về thuế, 

chi phí thuê đất, nguồn lao động, các 
chính sách về chuyển giao máy móc, 
công nghệ dành cho các nhà đầu tư 
nước ngoài đầu tư và làm việc tại 
Thành phố Hồ Chí Minh.

Bên cạnh đó là ông Kim Chanjin 
bày tỏ mong muốn cả hai bên sẽ có 
những hoạt động hợp tác để thúc đẩy 
quan hệ thương mại giữa Việt Nam 
và Hàn Quốc trong thời gian sắp tới.

Phòng Huấn luyện - ITPC

Bài Bùi Hoàng Yến, tổ phó tổ công tác phía nam Cục xúc tiến thương 
mại phát biểu chào mừng Tập huấn.

và các tỉnh lân cận. Doanh nghiệp được chia sẻ, trao đổi 
cởi mở về các khó khăn thách thức cũng như cách tiếp 
cận thị trường Mỹ về ngành hàng thực phẩm và đồ uống 
và khách hàng tiềm năng. Các diễn giả cũng đã hướng 
dẫn cho các doanh nghiệp thực hiện các bước cần thiết 
nhằm thực hiện đúng quy trình yêu cầu của cơ quan 

quản lý thực phẩm Mỹ FDA, cũng như cách tra cứu tiếp 
cận thông tin đối tác khách hàng muốn quan tâm tại thị 
trường Mỹ giúp nâng cao hiểu quả hoạt động cũng như 
cải thiện tình hình hiện tại cho các doanh nghiệp đang 
gặp khó khăn.

Ông Nguyễn Huy Hoàng, Tổng Giám đốc Klook Việt Nam chia sẻ nội dung 
với các đại biểu.
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7 lời khuyên để tăng trưởng kinh doanh 
cho doanh nghiệp vừa và nhỏ

Tình hình  kinh doanh của doanh nghiệp trong vài năm gần đây thật bất 
ổn cũng như tình hình thế giới đang thay đổi. Vấn đề Brexit, đại dịch và bây giờ 

là suy thoái kinh tế khiến mọi người lo lắng điều gì sẽ xảy ra tiếp theo. Trong thời 
điểm hiện tại, doanh nghiệp phải vượt qua các thách thức và khó khăn để tồn tại 

nhưng đây cũng có thể là thời điểm cho sự phát triển và thành công vượt bậc.

1.	Năm 2023, bạn hãy nắm bắt công nghệ 
cho doanh nghiệp của bạn 

Bước sang năm 2023, chúng ta nhận thấy rõ ràng là 
công nghệ càng trở nên quan trọng hơn trong kinh doanh. 
Doanh nghiệp nào nắm bắt và áp dụng công nghệ vào 
kinh doanh sẽ có thể đi trước đối thủ và tận dụng tối đa 
các cơ hội có sẵn. Sau đây là cách mà chúng ta áp dụng 
công nghệ vào việc kinh doanh của mình: 

Một là hoạt động kinh doanh của bạn luôn hiện diện 
trực tuyến mạnh mẽ. Điều này có nghĩa là bạn xây dựng 
một trang web được tối ưu hóa cho các công cụ tìm kiếm 
và sử dụng phương tiện truyền thông xã hội để kết nối với 
khách hàng của bạn.

Hai là có thể sử dụng công nghệ làm công cụ để 
phân tích dữ liệu. Điều này có thể giúp bạn hiểu rõ hơn về 
khách hàng của mình và đưa ra quyết định đúng đắn hơn 
về chiến lược tiếp thị và phát triển sản phẩm của mình.

2.	 Đầu tư vào tiếp thị và quảng cáo

Trong thời kỳ kinh tế suy thoái thì ngân sách tiếp thị và 
quảng cáo thường bị ảnh hưởng đầu tiên nhưng đây là những 
khoản đầu tư quan trọng đối với bất kỳ doanh nghiệp nào. 
Việc đầu tư vào tiếp thị và quảng cáo giúp nâng cao nhận 
thức về thương hiệu của bạn và giúp thu hút khách hàng mới. 
Điều này cũng là cách để truyền đạt thông điệp của bạn tới 
khách hàng hiện tại và xây dựng mối quan hệ với họ.

Tiếp thị và quảng cáo có thể được thực hiện thông 
qua nhiều kênh khác nhau, bao gồm các phương tiện 
truyền thống như truyền hình, đài phát thanh và báo in, 
cũng như các kênh kỹ thuật số như mạng xã hội, email 
và quảng cáo biểu ngữ trên trang web. Điều quan trọng 
trong việc đầu tư  cho tiếp thị, quảng cáo là sự kết hợp phù 
hợp giữa các kênh truyền thông, điều này sẽ tiếp cận tốt 
khách hàng mục tiêu của bạn. Bằng cách đó, bạn có thể 
đảm bảo rằng các nỗ lực tiếp thị và quảng cáo của mình 
có hiệu quả.

Truyền thông xã hội là phương tiện hữu hiệu dành 
cho các doanh nghiệp nhỏ hơn, cho phép doanh nghiệp 
có thể  tiếp cận thị trường toàn cầu theo cách mà 20 năm 
trước, đó là điều mà doanh nghiệp nhỏ rất khó làm được. 
Vì thế doanh nghiệp nên tận dụng tối đa kênh truyền 
thông xã hội, hiểu các nền tảng khác nhau hiện có, nghiên 
cứu những gì đối thủ cạnh tranh của bạn đang làm và xây 
dựng một chiến lược tiếp thị phù hợp.

3.	Tăng cường sự hiện diện kinh doanh 
trực tuyến của bạn

Trong thời đại kỹ thuật số ngày nay, điều quan trọng 
hơn bao giờ hết trong kinh doanh là phải có sự hiện diện 
kinh doanh trực tuyến. Có một số cách sau để tăng sự 
hiện diện trực tuyến của bạn và mỗi nền tảng có những 
khả năng riêng. Ví dụ: TikTok là lựa chọn phù hợp cho các 
video ngắn và hấp dẫn, các công ty B2B có thể tận dụng 
LinkedIn và Instagram là lựa chọn hoàn hảo cho nội dung 
hướng đến hình ảnh.

Bất kể bạn lựa chọn nền tảng xã hội nào, bạn phải 
nhất quán trong cách tiếp thị quảng cáo trên các nền 
tảng xã hội như Social pilot, HootSuite hoặc Sendible, 
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qua đó có thể  giúp bạn quản lý tài khoản mạng xã hội 
và cung cấp số liệu phân tích trên các nền tảng này. 
Bất kể bạn sử dụng nền tảng nào, điều quan trọng là 
phải nhất quán và mang tính tích cực. Bằng cách thường 
xuyên đăng tải các nội dung quảng cáo có chất lượng, 
bạn sẽ sớm thấy lượng người theo dõi trực tuyến của 
mình tăng lên.

4.	Tạo ra một môi trường văn hóa doanh 
nghiệp mà nơi đó mỗi nhân viên là một 
thành phần cấu thành tạo nên một tập thể 
doanh nghiệp

Việc tạo ra một môi trường văn hóa doanh nghiệp, 
nơi mà mọi nhân viên muốn trở thành một nhân tố cấu 
thành doanh nghiệp là một nhiệm vụ khó khăn. Khi đề 
cập đến vấn đề đạt doanh thu có thể là một vấn đề lớn đối 
với các doanh nghiệp và mọi nhân viên phải nỗ lực để đạt 
được, vì vậy để đạt được điều đó thì vấn đề quan trọng là 
phải tạo ra một môi trường văn hóa doanh nghiệp nơi mà 
nhân viên cảm thấy gắn bó trung thành với công ty.

thay đổi trên thị trường và luôn tìm kiếm các xu hướng 
mới. Bằng sự nhanh nhạy với thị trường, các doanh nghiệp 
có thể nắm bắt cơ hội và tránh những rủi ro. Ví dụ, một 
doanh nghiệp có khả năng thích ứng nhanh với xu hướng 
mới sẽ có khả năng chiếm được thị phần lớn hơn.

Mặt khác, một doanh nghiệp phản ứng chậm có thể 
bỏ lỡ một cơ hội lớn. Để có thể nắm bắt nhanh nhạy thị 
trường, các doanh nghiệp cần phải có một tư duy nhạy 
bén. Doanh nghiệp cần cởi mở để thay đổi và sẵn sàng 
thử nghiệm các ý tưởng kinh doanh mới. Ngoài ra, doanh 
nghiệp cần phải có một sự hiểu biết tốt về những gì khách 
hàng của họ muốn và cần gì.

6.	Hãy rà soát lại quy trình làm việc của 
bạn để loại bỏ những thứ không thích hợp 

Các doanh nghiệp đều có những công đoạn công 
việc mà các quy trình có thể được cải thiện hoặc loại bỏ 
để đối phó với tình hình chi phí ngày càng tăng. Bạn hãy 
dành thời gian để rà soát các quy trình công việc này và 
thực hiện các thay đổi khi cần thiết có thể giúp doanh 
nghiệp tiết kiệm thời gian và tiền bạc.

Khi xem xét các quy trình, hãy tìm những khu vực có 
thể có các nhiệm vụ dư thừa, quy trình không hiệu quả 
hoặc công nghệ lỗi thời. Trong một số trường hợp, có thể 
tự động hóa một số quy trình nhất định hoặc hợp lý hóa 
chúng bằng công nghệ mới. Thông thường, khi các doanh 
nghiệp phát triển, họ thường mở rộng các quy trình của 
mình mà không dành thời gian để xem xét lại chúng có 
còn phù hợp với tình hình hiện tại không. Điều này có thể 
dẫn đến sự thiếu hiệu quả và gây nên sự chậm trễ không 
cần thiết trong công việc.

7.	Hãy tập trung vào dịch vụ khách hàng 
và xử lý các ý kiến phản hồi

Dịch vụ khách hàng tốt là huyết mạch của bất kỳ 
doanh nghiệp nào. Điều này giúp cho khách hàng của bạn 
thấy rằng bạn đánh giá cao sự bảo vệ quyền lợi của khách 
hàng và cũng là bảo vệ uy tín công ty, từ đó khách hàng 
sẽ tiếp tục quay lại. Điều quan trọng với doanh nghiệp là 
tạo ra một quy trình dịch vụ khách hàng hiệu quả và thân 
thiện với người dùng.

Chìa khóa để có dịch vụ khách hàng tốt là cung cấp 
phản hồi, giải quyết các vấn đề của khách hàng một cách 
nhanh chóng. Khi xây dựng dịch vụ khách hàng tốt và 
tiếp nhận xử lý ý kiến phản hồi khách hàng nhanh chóng, 
bạn có thể định vị doanh nghiệp của mình để thành công 
cả trực tuyến và ngoại tuyến. Bạn đã sẵn sàng đưa doanh 
nghiệp của mình lên một tầm cao mới chưa?

Điều quan trọng là hãy tạo ra một môi trường làm 
việc mà nơi đó nhân viên cảm thấy mình có giá trị và được 
đánh giá cao. Điều này thể hiện bằng cách nhân viên luôn 
luôn được đánh giá và có cơ hội phát triển bản thân. Đồng 
thời doanh nghiệp công nhận thành tích của nhân viên, 
khen thưởng những nhân viên làm việc chăm chỉ, tiếp 
nhận các ý kiến phản hồi của nhân viên và có sự hỗ trợ 
kịp thời cho nhân viên khi gặp khó khăn trong công việc. 

5.	Hãy đổi mới và đón đầu xu thế thời đại

Trong thế giới kinh doanh ngày nay, điều quan trọng 
hơn bao giờ hết là phải đổi mới và đi đầu. Các doanh 
nghiệp nhạy bén có thể nắm bắt nhanh chóng với những 
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Việt Nam thuộc nhóm cung cấp cao su 
lớn nhất cho thị trường Hàn Quốc

VEXA - ITPC(Nguồn: nhandan.vn) -

Theo Cơ quan Hải quan Hàn Quốc, hiện Thái 
Lan, Indonesia, Trung Quốc, Việt Nam và Nhật 
Bản là 5 thị trường lớn nhất cung cấp cao su cho 
Hàn Quốc.

Trong 5 thị trường cung cấp lớn nhất này, Hàn Quốc 
tăng lượng nhập khẩu từ Indonesia và Trung Quốc, nhưng 
lại giảm nhập khẩu từ Thái Lan, Việt Nam và Nhật Bản so 
cùng kỳ năm 2022.

Cục Xuất nhập khẩu (Bộ Công thương) dẫn số số 
liệu thống kê của Tổng cục Hải quan cho biết, 4 tháng 
đầu năm 2023, xuất khẩu cao su của Việt Nam sang Hàn 
Quốc đạt 12,47 nghìn tấn, trị giá 18,92 triệu USD, tăng 
5,6% về lượng, nhưng giảm 15% về trị giá so cùng kỳ năm 
2022; giá xuất khẩu bình quân cao su sang thị trường này 
đạt 1.517 USD/tấn, giảm 19,5% so cùng kỳ năm 2022.

Trong 4 tháng đầu năm 2023, Việt Nam xuất khẩu 
sang Hàn Quốc chủ yếu là cao su tự nhiên. Trong đó, 
chủng loại SVR 10 được xuất khẩu sang Hàn Quốc nhiều 
nhất, chiếm 28,05% tổng lượng cao su xuất khẩu sang 
Hàn Quốc. Đứng thứ 2 là chủng loại SVR CV60, chiếm 
24,53% và SVR 3L chiếm 14,44% tổng lượng cao su xuất 
khẩu sang Hàn Quốc trong 4 tháng đầu năm 2023.

tấn, trị giá 15,32 triệu USD, giảm 32,3% về lượng và giảm 
43,6% về trị giá so cùng kỳ năm 2022.

Thị phần cao su Việt Nam chiếm 5,88% trong tổng 
lượng nhập khẩu cao-su của Hàn Quốc, giảm mạnh so 
mức 8,36% của 4 tháng đầu năm 2022.

Tại thị trường Hàn Quốc, thị phần cao su của Việt 
Nam đang bị thu hẹp so cùng kỳ năm 2022, trong khi 
thị phần cao su của Indonesia, Trung Quốc, Philippines, 
Campuchia, Đức… tăng so cùng kỳ năm 2022.

Trên thị trường thế giới, mới đây, Hiệp hội Các 
nước sản xuất cao su tự nhiên (ANRPC) đã công bố báo 
cáo thống kê thị trường cao su tự nhiên toàn cầu tháng 
4/2023. Theo đó, trong tháng 4/2023, sản lượng cao su 
tự nhiên toàn cầu đạt 896 nghìn tấn, tăng 1,5% so tháng 
4/2022. Trong khi đó, nhu cầu cao su tự nhiên toàn cầu 
tăng 2,5% so tháng 4/2022 lên 1,241 triệu tấn.

Do đó, thị trường toàn cầu thiếu hụt khoảng 345 
nghìn tấn cao su tự nhiên trong tháng 4/2023. ANRPC 
dự báo, năm 2023 nguồn cung cao su toàn cầu sẽ tiếp tục 
thiếu hụt so nhu cầu.

Tại thị trường trong nước, trong 10 ngày giữa tháng 
5/2023, giá mủ cao su nguyên liệu vẫn giữ ổn định, tiếp 
tục duy trì quanh mức 225-280 đồng/TSC. Tại Bình 
Phước, giá mủ cao su nguyên liệu được Công ty Cao su 
Phú Riềng thu mua ở mức 270-280 đồng/TSC.

Trong khi đó, tại Bình Dương, giá thu mua mủ cao 
su nguyên liệu của Công ty Cao su Phước Hòa được giữ ở 
mức 278-280 đồng/TSC. Tại Gia Lai, mủ cao su nguyên 
liệu được Công ty Cao su Mang Yang thu mua với giá 225-
235 đồng/TSC.

Giá xuất khẩu bình quân các chủng loại cao su sang 
Hàn Quốc trong 4 tháng đầu năm 2023 hầu hết đều giảm 
mạnh so cùng kỳ năm 2022, trong đó giảm mạnh nhất 
là SVR 10 giảm 21,6%; SVR 20 giảm 20,2%; RSS3 giảm 
19,9%; SVR CV60 giảm 19,5%...

Trong 4 tháng đầu năm 2023, Việt Nam là thị trường 
cung cấp cao su lớn thứ 4 cho Hàn Quốc với 9,67 nghìn 
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Saving money – tiết kiệm tiền

Phòng Thông tin - ITPC(Nguồn: tổng hợp) -
(Mời bạn đón đọc phần tiếp theo trên Bản tin số sau)

II. NHỮNG CÁCH TIẾT 
KIỆM TIỀN

4. Set savings goals – Đặt mục 
tiêu tiết kiệm

One of the best ways to save 
money is to set a goal. Start by 
thinking about what you might want 
to save for-both in the short term 
(one to three years) and the long 
term (four or more years). Then 
estimate how much money you’ll 
need and how long it might take you 
to save it.

Common short-term goals: 
Emergency fund (three to nine 
months of living expenses), vacation 
or down payment for a car.

Common long-term goals: 
Down payment on a home or a 
remodeling project, your child’s 
education or retirement.

�� Estimate: dự đoán.
��Down payment: khoản tiền trả 

trước (mua nhà, xe, ...).
Một trong những cách tốt nhất 

để tiết kiệm tiền đó là đặt ra mục tiêu. 
Hãy bắt đầu bằng cách nghĩ về việc bạn 
muốn tiết kiệm vì điều gì – cả trong 
ngắn hạn (1 đến 3 năm) và dài hạn (4 
năm hoặc hơn thế). Sau đó dự đoán về 
khoản tiền bạn sẽ cần và bao lâu bạn sẽ 
có phải tiết kiệm để đạt được mục tiêu.

Những mục tiêu ngắn hạn 
thông thường: quỹ tiết kiệm khẩn cấp 
(3 đến 9 tháng chi phí sinh hoạt), chi 
trả cho kì nghỉ hay  khoản tiền trả trước 
để mua xe.

Những mục tiêu dài hạn 
thông thường: khoản trả trước để 
mua nhà hay tu sửa nhà cửa, chi phí 
giáo dục cho con hoặc nghỉ hưu.

5. Determine your financial 
priorities – Hãy quyết định ưu tiên 
tài chính của bạn

After your expenses and income, 

your goals are likely to have the 
biggest impact on how you allocate 
your savings. For example, if you know 
you’re going to need to replace your 
car in the near future, you could start 
putting away money for one now. 
But be sure to remember long-term 
goals-it’s important that planning for 
retirement doesn’t take a back seat 
to shorter-term needs. Learning 
how to prioritize your savings goals 
can give you a clear idea of how to 
allocate your savings.

�� Be likely to: có khả năng lớn.
�� Impact on something: ảnh 

hưởng lên thứ gì đó.
�� Allocate: phân bổ.

�� Long-term goal: mục tiêu lâu dài.
�� Retirement: nghỉ hưu.
�� Shorter-term need: nhu cầu 

ngắn hạn.
�� Take a back seat: lùi về phía 

sau, chấp nhận lép vế trước ai.
Sau chi tiêu và thu nhập, những 

mục tiêu có khả năng ảnh hưởng lớn 
nhất lên cách bạn phân bổ khoảng tiết 
kiệm của bạn. Ví dụ nếu bạn biết bạn 
sắp cần thay xe trong tương lai gần, bạn 
có thể bắt đầu tiết kiệm tiền để thay xe 
từ bây giờ. Nhưng hãy bắt đầu ghi nhớ 
những mục tiêu dài hạn – điều quan 
trọng là lên kế hoạch cho việc nghỉ hưu 
mà không lép vế trước những nhu cầu 
ngắn hạn. 

Ảnh TL



TIN VẮN

�� Việt Nam là quốc gia có động 
lực lớn nhất trên toàn thế giới, 
tăng 12 bậc trong bảng đo lường 
mức độ hấp dẫn của môi trường 
kinh doanh tại 82 quốc gia. 
Thông tin trên được đưa ra trong 
một báo cáo mới được công bố 
bởi Economist Intelligence Unit 
(EIU). Báo cáo môi trường kinh 
doanh đo lường mức độ hấp dẫn 
của môi trường kinh doanh tại 
82 quốc gia hàng quý, sử dụng 
khung phân tích tiêu chuẩn với 
91 chỉ số. (VTV)

Có được ghi biển số xe thay tên đơn vị trên hóa đơn?

Công ty chúng tôi là doanh nghiệp sửa chữa ô tô. Chúng tôi có nhận sửa 
chữa xe ô tô cho 1 khách hàng là CÔNG TY CỔ PHẦN DỊCH VỤ LẮP ĐẶT - SỬA 
CHỮA - BẢO HÀNH XYZ. Khách hàng yêu cầu Công ty chúng tôi lập hóa đơn 
giao cho họ ghi.

Họ và tên người mua hàng: Biển số xe 51C-XXXXX. 
Tên đơn vị: CÔNG TY CỔ PHẦN DỊCH VỤ LẮP ĐẶT - SỬA CHỮA - BẢO 

HÀNH XYZ. 
Mã số thuế, Địa chỉ ghi thông tin của CÔNG TY CỔ PHẦN DỊCH VỤ LẮP 

ĐẶT - SỬA CHỮA - BẢO HÀNH XYZ
Chúng tôi xin hỏi khi lập hóa đơn thì chúng tôi ghi Tên đơn vị và ghi thêm Biển 

số xe vào vị trí họ và tên người mua hàng, như vậy hóa đơn có hợp pháp để 2 bên 
kê khai thuế không?

Căn cứ khoản 5 Điều 10 Nghị định số 123/2020/NĐ-CP ngày 19/10/2020 
của Chính phủ quy định về hóa đơn, chứng từ:

- Tại khoản 5 Điều 10 quy định nội dung của hóa đơn:
“5. Tên, địa chỉ, mã số thuế của người mua
1. a) Trường hợp người mua là cơ sở kinh doanh có mã số thuế thì tên, 

địa chỉ, mã số thuế của người mua thể hiện trên hóa đơn phải ghi theo đúng 
tại giấy chứng nhận đăng ký doanh nghiệp, giấy chứng nhận đăng ký hoạt 
động chi nhánh, giấy chứng nhận đăng ký hộ kinh doanh, giấy chứng nhận 
đăng ký thuế, thông báo mã số thuế, giấy chứng nhận đăng ký đầu tư, giấy 
chứng nhận đăng ký hợp tác xã.

Trường hợp tên, địa chỉ người mua quá dài, trên hóa đơn người bán được 
viết ngắn gọn một số danh từ thông dụng như: “Phường” thành “P”; “Quận” 
thành “Q”, “Thành phố” thành “TP”, “Việt Nam” thành “VN” hoặc “Cổ phần” 
là “CP”, “Trách nhiệm Hữu hạn” thành “TNHH”, “khu công nghiệp” thành 
“KCN”, “sản xuất” thành “SX”, “Chi nhánh” thành “CN”… nhưng phải đảm 
bảo đầy đủ số nhà, tên đường phố, phường, xã, quận, huyện, thành phố, xác 
định được chính xác tên, địa chỉ doanh nghiệp và phù hợp với đăng ký kinh 
doanh, đăng ký thuế của doanh nghiệp.

1. b) Trường hợp người mua không có mã số thuế thì trên hóa đơn 
không phải thể hiện mã số thuế người mua. Một số trường hợp bán hàng 
hóa, cung cấp dịch vụ đặc thù cho người tiêu dùng là cá nhân quy định tại 
khoản 14 Điều này thì trên hóa đơn không phải thể hiện tên, địa chỉ người 
mua. Trường hợp bán hàng hóa, cung cấp dịch vụ cho khách hàng nước 
ngoài đến Việt Nam thì thông tin về địa chỉ người mua có thể được thay bằng 
thông tin về số hộ chiếu hoặc giấy tờ xuất nhập cảnh và quốc tịch của khách 
hàng nước ngoài.”

Căn cứ các quy định nêu trên, về nội dung tên, địa chỉ, mã số thuế của 
người mua được thể hiện trên hóa đơn, đề nghị Công ty thực hiện theo quy 
định tại khoản 5 Điều 10 Nghị định số 123/2020/NĐ-CP.

Trả lời:

Trang thông tin điện tử hỗ trợ giải đáp các vướng mắc của doanh 
nghiệp, vui lòng truy cập http://www.doithoaidn.hochiminhcity.gov.vn 
hoặc gửi câu hỏi đến hộp thư doithoai@itpc.gov.vn. Thông tin riêng của 
quý doanh nghiệp được bảo mật hoàn toàn.

�� Thông tin từ Cục Phòng vệ 
thương mại (Bộ Công Thương), 
Bộ Thương mại Hoa Kỳ (DOC) 
đã chính thức khởi xướng điều 
tra chống bán phá giá đối với 
sản phẩm giá để đồ bằng thép 
nhập khẩu từ Việt Nam. Cụ 
thể, sản phẩm bị điều tra là giá 
để đồ bằng thép không dùng 
bu-lông được đóng gói sẵn có 
mã HS 9403.20.0075. Mã vụ 
việc: A-552-835. Nguyên đơn 
là công ty Edsal Manufacturing 
CO., INC. (Hoa Kỳ). Ngày khởi 
xướng 15/5/2023; Thời kỳ điều 
tra chống bán phá giá (CBPG) 
từ ngày 1/10/2022 đến ngày 
31/3/2023. (Báo Hải quan)

�� Số liệu thống kê của Sở Kế 
hoạch Đầu tư TP.HCM cho 
thấy, tính đến ngày 12/5, giải 
ngân vốn đầu tư công của Thành 
phố đạt 8.236 tỷ đồng, đạt 20% 
tổng vốn mà TP.HCM giao đợt 
1. Còn tính trên tổng vốn được 
Thủ tướng Chính phủ giao trong 
năm 2023, thì tỷ lệ giải ngân đạt 
11,67%. Tỷ lệ giải ngân vốn đầu 
tư công của TP.HCM trong 2 
tháng qua tăng cao là nhờ việc 
thực hiện chi trả bồi thường giải 
phóng mặt bằng Dự án đường 
Vành đai 3. (Báo Đầu tư)



TRUNG TÂM XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ TP.HCM - ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, Phường Đa Kao, Quận 1, Tp.HCM
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Website: www.itpc.gov.vn

Trung tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư 
TP.HCM (Investment and Trade Promotion Centre – 
ITPC) là đơn vị trực thuộc Ủy ban Nhân dân Thành phố Hồ Chí 
Minh

ITPC có nhiệm vụ tham gia xây dựng và góp phần thực hiện kế hoạch, 
chương trình xúc tiến thương mại, đầu tư theo chỉ đạo của Ủy ban nhân dân 
thành phố, tham mưu cho Ủy ban nhân dân thành phố các chính sách hỗ trợ, 
khuyến khích xuất khẩu và đầu tư, triển khai các giải pháp, chương trình xúc tiến thương 
mại, thu thập thông tin và nghiên cứu về thị trường, cơ hội đầu tư và thông tin kinh tế.

Thực hiện các dịch vụ bồi dưỡng nghiệp vụ, cung cấp các dịch vụ giúp doanh nghiệp 
nâng cao năng lực quản trị doanh nghiệp, tư vấn, hỗ trợ doanh nghiệp mở các văn phòng đại diện 
thương mại và đầu tư ở trong nước và nước ngoài, các phòng trưng bày, cửa hàng bán sản phẩm. 

Tổ chức hoặc hỗ trợ tổ chức các đoàn doanh nghiệp đi khảo sát thị trường, tham dự hội chợ, triển 
lãm, diễn đàn đầu tư trong nước và nước ngoài. 

Tổ chức đón tiếp, bố trí chương trình cho các doanh nghiệp, các tổ chức và cơ quan nước ngoài 
vào thành phố tìm hiểu môi trường đầu tư và thương mại 

Tổ chức hội thảo, hội nghị chuyên đề. 

Xây dựng phòng trưng bày giới thiệu sản phẩm xuất khẩu; tổ chức hoặc phối hợp tổ chức các hội 
chợ và triển lãm hàng xuất khẩu. 

Cung cấp hoặc giới thiệu cung cấp dịch vụ cho doanh nghiệp nước ngoài và trong nước: phòng 
hội nghị, văn phòng làm việc; dịch vụ thư ký, phiên dịch và chuyên viên nghiệp vụ; lập dự án đầu 

tư; tham quan; gặp gỡ doanh nghiệp. 

Thu thập ý kiến của công đồng doanh nghiệp trong nước và nước ngoài về chủ trương, 
chính sách nhằm cải thiện môi trường kinh doanh và đầu tư của thành phố; giải quyết các 

khó khăn, vướng mắc của doanh nghiệp. 

Phát triển hợp tác quốc tế với các tổ chức xúc tiến thương mại và đầu tư trong và 
ngoài nước.

Thu thập khảo sát thông tin và nghiên cứu thị trường trong nước và 
quốc tế. Cung cấp thông tin về cơ hội đầu tư và giao thương.

Xây dựng cơ sở dữ liệu về tiềm năng của thành phố, 
hàng hóa, thị trường, xuất nhập khẩu và đầu tư. Phát 

hành bản tin, các ấn phẩm thương mại và đầu 
tư. Tổ chức thông tin về thương mại và 

đầu tư qua mạng.

HOCHIMINH CITY




